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Un incontro per conoscere quali sono le opportunità da cogliere

1 PRATO

Quali sono i fattori che caratte-
rizzano il mercato statuniten-
se, che tipo di opportunità è
possibile cogliere e con quale
approccio? Questi i punti-chia-
ve dell'incontro, organizzato
da Unione Industriale Pratese
e Banca CR Firenze, che si ter-
rà a Prato martedì 9 giugno al-
le ore 16.30 presso l'Audito-
rium della stessa Unione invia
Valentini 14.

Per l'export italiano, il mer-
cato USA è infatti tornato ad
essere uno tra i più rilevanti e
in forte ripresa. Dall'analisi del

Servizio Studi e Ricerche di In-
tesa Sanpaolo che verrà pre-
sentata in occasione del conve-
gno, emerge come gli Stati
Uniti restino il Paese avanzato
più dinamico, mentre Area giu-
ro e Giappone siano attesi in
crescita più moderata per i
prossimi mesi.

Per le aziende pratesi, tali
prospettive di crescita dell'eco-
nomia USA, unite al fattore
cambio, rendono questo mer-
cato molto interessante, in
particolare per i produttori di
moda. Tra il 2009 e il 2014
l'export di Prato verso gli USA
è cresciuto di 46,2 milioni di

euro (+111%). Solo l'export
verso la Germania è cresciuto
di più (+83,4 milioni di euro).
Seguono Francia (+40,6 milio-
ni di euro) e Cina (32,6 milioni
di euro).

Dopo l 'introduzione di Fran-
cesco Marini , vicepresidente
Unione Industriale Pratese, in-
terverrà Giovanni Foresti, del-
la direzione studi e ricerche di
Intesa Sanpaolo , che illustrerà
lo scenario economico inter-
nazionale e quello statuniten-
se più in dettaglio . Seguirà l'in-
tervento di Abigail M. Rupp,
Console degli USA a Firenze,
che presenterà le opportunità

di investimento negli USA ed i
benefici del '17-Tip (Transatlan-
tic Trade and Investment Part-
nership).

Daniele Ferretti, avvocato, il-
lustrerà il tema della tutela
contrattuale negli USA, men-
tre Daniele Marcheselli, del de-
sk Americhe-Internazionaliz-
zazione di Intesa Sanpaolo,
analizzerà le modalità di ap-
proccio al mercato statuniten-
se da parte delle imprese e le ti-
pologie di supporto di Banca
CR Firenze e del Gruppo Inte-
sa Sanpaolo. Andrea Tetnpesti-
ni di Gastronomia Toscana
presenterà il caso di successo
della propria azienda. Le con-
clusioni saranno affidate a
Pierluigi Monceri, direttore ge-
nerale Banca CR Firenze e di-
rettore regionale Toscana,
Umbria, Lazio e Sardegna Inte-
sa Sanpaolo.
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