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di Andrea Gennai

r appenarientrato dal con-
Evegno di Santa Margheri-
ta Ligure dei Giovani im-
prenditori di Confindustria,
JacopoMorelli. Dove debutta-
va come presidente dell’asso-
ciazione. Ora, il 35enne im-
prenditore sirituffanel suo la-
voro di tutti i giorni. Con la
sua Toscana sempre in mente.
Nel Granducato, infatti,
svolgelasuaattivita diimpren-
ditore. Rispetto ai predecesso-
ri alla guida dei giovani indu-
striali, Morelli & un imprendi-
tore di prima generazione.
L’idea di gestire un’azienda la
maturd 1 anni fa, dopo unviag-
gio nella Silicon valley.

Morelli, allora fresco di lau-
reain Economia, decise conal-
cuni amici di regalarsiuna full
immersion nella patria del
web. Quaranta giornidiincon-
tri-con il fior fiore delle socie-
tainternet.

Dopo aver fondato la socie-
ta di business integration, Ka-
melot, ed averla venduta nel
2005, Morelli ha puntato poi
su un settore pitt old eco-
nomy. Oggi controlla lo stori-
co brand dell’arredamento
Mobilmarket. Unmarchio che

INTERVISTA

Jacopo Morelli

«Bisogna attrarre
1 glovani stranieri
nei nostri atenei»

harilevato attraverso la socie-
tA EmmeEmme, che controlla,
e di cui & presidente e ad.
Un’altraquotafacapoadueex
compagni del famoso viaggio
in California: Pietro Mola, di-
rettore generale, e Luca Pam-
paloni, responsabile ammini-
strativo.

Parallelamente all’attivita
di imprenditore, Morelli ha
portato avantila sua esperien-
zadentro Confindustria: 11 an-
ni nel movimento dei giovani,
con la presidenza fiorentina e
la recente vicepresidenza na-
zionale, fino al gradino piu al-
to (& la prima volta per un to-
scano) raggiunto nelle setti-
mane SCorse.

Morelli, anche se impegna-
toinunadimensione naziona-
le, contimia ad operare da im-
prenditore in Toscana, regio-
ne alla quale rimane molto le-
gato. «La Toscana - spiega-1la
vedo come unaregione che ha
unabuonaimmagine, una buo-
na qualita della vita, ma a que-
sto non corrisponde un am-
biente altrettanto attrattivo
per il lavoro e per fare impre-
sa». Gliabitanti della Toscana
equivalgono a quelli di una
grande cittaitalianae perrilan-
ciareil territorio, secondo Mo-

IMAGOECONOMICA

Alvertice. Jacopo Morelli,
presidente dei Giovani

imprenditori di Confindustria

STRATEGIE

«Piil coordinamento

per i tre poli universitari
in grado di formare

i migliori talenti»

relli, occorre fare massa criti-
ca a cominciare dalla valoriz-
zazione delle universita. «Ser-
ve maggiore coordinamento -
aggiunge - traitre poli. Sipar-
la tanto di fuga di cervelli, ma

in Toscana abbiamo la priori-
ta assoluta di attrarne».
Leideeele proposte concre-
te da questo punto di vistanon
mancano. Secondo il presiden-
te dei Giovani imprenditori
«serve una politica che facili-
ti, ad esempio, 'accesso aglial-
loggiper studenti. Oggila com-
petizione globale sigiocamol-
to sui territori. E necessario
una sorta di ambasciatore che
promuova i nostri servizi al-
P'estero e presenti quali sono
le strutture convincendo gli
stranieriatrasferirsiin Tosca-
na.Daquesto puntodivistaho
avuto esperienze in alcune cit-
tastatunitensi, come Philadel-
phiae Chicago».
Morelliinsiste molto suque-
sto punto: «I posti di lavoro di
un certo tipo - conclude - non
si creano per decreto. Ci deve
essereun collegamento tra ate-
neieleimprese. E nondobbia-
mo illudere gli studenti che al
titolo di studio corrisponda
una preparazione per il mon-
do del lavoro. Questa inevita-
bilmente si forma sul campox.
Una lezione che Morelli ha
applicato per primo a sé stes-
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