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di Eleonora Della Ratta

i hanno chiamati busi-
ness angel, gli "angeli cu-
4stodi" che aiutano a fon-
dare nuove imprese con ajuti
finanziari e consigli pratici
sullagestione del mercato: so-
no investitori e imprenditori
dilunga esperienza che si ap-
poggiano alle business scho-
ol che hanno un occhio di ri-
guardo per i giovani con una
buonaidea e unbusiness plan

.credibile.

InItalia

La School of management del
PolitecnicodiMilanohaavvia-
to lo Start-up bloosting. «In
un’economia matura come
quellaitaliana é necessario da-
rerespiroanuoveideeimpren-
ditoriali - spiega Andrea Ran-
gone, responsabile del proget-
to -. Noi ci concentriamo su
uno dei settori pili prometten-
ti, quello del mondo digitale,
lanciando le "Call 4 ideas" per
mobile marketing, mobile pay-
ment, new media, mobile con-
tent, fatturazione elettronica e
cloud». Entro il 15 maggio c’¢
tempo per presentare il pro-
prio progetto. -

E stata prorogato fino a fine
marzo, invece, il termine per
partecipare alla selezione di
cinque proposte imprendito-
riali chelaBusiness schooldel-
la Luiss: saranno scelti team
che rappresentino un’idea di
impresa nel settore Ict, con
preferenza per tecnologie sof-
tware, progetti web, applica-
zioni mobile. Le start-up sa-
ranno inseritenell’incubatore
EnLabseigiovaniimprendito-
ri affiancati nel lancio della
nuova impresa. Ogni anno,
inoltre, il Led center della Lu-

iss supporta le giovani azien-
de con una rete di contatti sul
territorio per 'avvio di nuovi
business, indipendentemente
dal settore.

Si concentra sul settore hi-
gh-tech anche il programma
«Fill the gap» della Mib Scho-
ol of management, un’iniziati-
vache partird agiugno conl’in-
tento di guidare i giovani
all’avviamento di nuove im-
prese. Il progetto offre un so-
stegno formativo, conunaset-
timanain Silicon Valley perin-
contrare top manager di im-
portanti aziende. A seguire i
giovani imprenditori saranno
affiancati nell’analisi delle
concrete opportunita offerte
in Italia da fondj, investitori e
incubatori.

Ibusiness angel sono arriva-
ti anche alla Business school
di Escp Europe: un gruppo di
40 persone, traimprenditori e
docenti, che seguono le start
-up in cerca di sviluppo. «Nel
2009 abbiamo siglato un ac-
cordo con Piemontech per un
fondo diinvestimentie opera-

zioni di venture capital per fi-,

nanzjare giovani societd -
spiegaBernardo Bertoldi, pro-
fessore di corporate finance,
financial strategy ed europe-
an business —: ai progetti sele-
zionati ogni anno viene dato
un supporto pratico, aperture
commercialie importanticon-
tatti di business».

Ogni anno arrivano 130 pro-
poste, delle quali ne vengono
selezionate 15 da presentare ai
socie partono daitre aicinque
progetticonilsupporto deibu-
sines$ angel.

LaSdaBocconidaannispin-
gelavvio distart-up conlapar-

‘tecipazione allo Start-Cup

Lombardia, organizzando in-

contriconil mondo imprendi-
toriale ('evento «I made it!»)
e, attraverso ’Enterpreneur-
ship e private equity club, in-
centivando P'aggregazione di
diverse idee di business. Inol-
tre, con la collaborazione
dell’Unione industriali di Pi-
sa, la Bocconi ha sviluppato
deimini interventia "gettone”
per lo sviluppo di iniziative di
internazionalizzazione e rilan-
cio imprenditoriale.

All’estero

Latradizione disupporto alle
start-up & molto piu radicata
nelle business school stranie-
re.LaHarvard business scho-
ol mette a disposizione ogni
anno somila dollari per gli stu-
dentidegli Mba che presenta-
noun’ideaimprenditoriale ri-
tenuta interessante. La Lon-
don Business school offre un
supporto per chi deve prepa-
rare un business plan per una
nuova attivita e ricerca fondi,
ma sostiene da oltre dieci an-
ni anche il network Enterpri-
se 100 che organizza incontri
periodici (il prossimo ¢ il 16
giugno) per farincontrare bu-
siness angels e giovani im-
prenditori.

In Francia ’Essec di Parigi
mette a disposizione mana-
ger ed esperti per fornire con-
sulenza: dallo scorso anno &
stato introdotto un sistema di
«Check counsel» che permet-
tediavere voucherperlacon-
sulenza da spendere in socie-
ta partner. Inoltre, le start up
possono presentare doman-
da per essere inserite nell’in-
cubatore della scuola: i pro-
getti, selezionati sulla base
delbusiness plan, vengono se-
guiti per nove mesi.
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«Angeli custodi» per le start up

Aumentano le proposte delle business school a sostegno dei neoimprenditori
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Consulenti e sponsor

MARKA

01 | BUSINESS ANGEL
Molte scuole hanno siglato accordi con

imprenditori disposti a investire in nuovi progetti.

Esiste sia un’associazione italiana (Italian
business angel association) sia una straniera
{(World business angels association) che
riuniscono i manager disposti a valutare start up.
Per ulteriori informazioni & possibile consultare
jseguentisiti internet:

www.iban.it; www.wbaa.biz

02 | ENLABS LUISS

Siaprono in questi mesi nuovi bandi per chi
vuole avere un supporto nel lancio di unattivita
d'impresa: per partecipare & necessario
presentare un business plan. Fino a fine marzo
sipud presentare il proprio progetto per entrare
afar parte dellincubatore EnLabs della Luiss
(www.luiss.it): @ necessario che almeno un
membro del team sia stato studente della Luiss.

03 | POLITECNICO DI MILANO

Entro il 15 maggio & possibile partecipare
allaselezione di «Call 4 ideas» della School
of management del Politecnico di Milano
(www.osservatori.net).

04 | MIBSCHOOL

La Mib organizza per giugno un percorso
diformazione e affiancamento per le start up
{perinformazioni tracogna@mib.edu). Il progetto
«Fill the gap» & riservato per start up nel settore
dell'innovazione tecnologica: dopo una settimana
di confronto con i manager che cperano nella
Silicon Valley siviene aiutatia cercare
finanziamenti in Italia e nuovi investitori.

05 | ESC EUROPE

La business school di Escp Europe di Torino
(www.escpeurope.eu) seleziona continuamente
progetti da presentare ai propri business angel:

-0gni anno vengono sostenute 5 start up scelte

dalla scuola in collaborazione con Piemontech.

06 | ALL’ESTERO

Gli Mba europei hanno tuttiincubatori per le start
up, ma & negli Usa che sitrovana pilt opportunita.
Il network pilimportante si trova nella Silicon
Valtey dove cisono buone opportunita per
sviluppareidee tecnologiche. Le principali
business school, come Harvard e Barkeley,
hannoincubatori per start up di vari settori.
www.hbs.edu; www.haas.berkeley.edu
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